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農業経営部会７月例会(販売戦略グループ)のご案内 
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グ ル ー プ リ ー ダ ー  河 田  利 則 
帯 広 市 東 2 条 南 5 丁 目 1 

 

テーマ  ユニークな販売戦略の実践経営者から学ぼう! 

パネラー ㈲大塚ファーム 取締役 大塚 早苗 氏(新篠津村) 
一般及び有機 JAS認定農産物の生産・加工・販売、農業体験 

テンアール㈱ 代表 小林 廉 氏(厚真町) 
平飼い卵の販売、オリジナルの加工品の開発・販売、直営ダイナー＆直売所運営 

  ㈲十勝しんむら牧場 代表取締役 新村 浩隆 氏 
放牧による酪農業、乳処理業、乳製品加工業、菓子製造業、飲食業 

    ㈲あすなろファーミング 代表取締役社長 村上 悦啓 氏 
乳製品の加工販売、直営店運営、物産展への出店 

コーディネーター ㈱ファームステッド 代表取締役 長岡 淳一 氏 
  

7月例会は販売戦略グループが企画します。一口に農業と言っても多種多様な事業モデル、商品・
サービス、販路があります。誰を顧客とするか、どのようなニーズを持った顧客と商売をするか、
彼らにどのような価値を届け、それを認知していただくか、そのために何を作りどのような販路を
通して販売するか、どのように販路を開拓していくのか…経営者にとって非常に重要なテーマにつ
いて、十勝内外で幅広く先進的にユニークな事業展開をし続けておられる 4 社の代表をお招きし、
質疑応答を通して販売戦略について学びます。 
お忙しいところかと存じますが、必ず参加して損はない時間になりますので、皆様のご参加と積

極的な質問をお待ちしております。 

 

 

 

 

 

 
  

会場準備の関係上、7月 4日（火）までに出欠のご回答をお願いいたします。 
※お問い合わせは、同友会事務局（担当：北村）まで。電話 0155-22-3611 

 
７/６ 農業経営部会７月例会(販売戦略グループ)・出欠回答 

                 

□出席します     ・     □欠席します 

    →（□会場参加・□Zoom参加） 
 

 

会社名               役職         氏名                   

返信先 FAX：0155-22-3612  E-mail: tokachi@hokkaido.doyu.jp 

 

日 時  ７月６日(木)１９：００～２１:００ 

会 場  とかちプラザ 402（帯広市西 4 南 13-1）or Zoom 

参加費  無料  


