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食料品を中心としたスーパーマーケットを展開しています。新鮮な生鮮食品、本格的な惣菜メニューを提供して、お客様の食生活

をより豊かにできるよう日々努力しています。

企業概要

初任給18歳

160,910円

22歳

213,110円

30歳

261,110円

40歳

310,910円

スーパーマーケットは様々な商品を取り扱っていますが、扱う商品ジャンルごとに組織が組まれていて、それらを部門と呼んでい

ます。従業員は部門に所属して専門的に仕事をしています。

レ ジ 部 門 ： お客様と接する機会が一番多い部門です。明るい接客で気持ち良くお買いものいただけるように日々訓練！

グロサリー部門 ： 加工食品・日配品・お菓子・酒・米など、豊富な品揃えでお客様を満たす売り場に！

青 果 部 門 ： 野菜や果物は季節感”旬”を彩る売り場です。新鮮さのアピールが大事！まさにお店の顔です。

畜 産 部 門 ： 食卓のメイン食材。国産にこだわった生肉を中心に安全安心な商品作りをしています。

水 産 部 門 ： 鮮魚はメイン食材の一つです。北海道は漁業が盛んなので、活きの良い魚介類を提供します。

惣 菜 部 門 ： 手作りのお弁当や、おかずがダイイチのこだわり。美味しい！と言われる商品作りをしています。

しごと内容

将来像
3月末入社

新入社員研修

5月頃まで

部門紹介研修

6月末まで

仮配属研修

会社の就業規則や社会人と

してのマナーなど、基本的

なことをはじめの4日間で

学ぶ。

スーパーマーケットにつ

いて理解を深めるため、

一部門一週間程度で各部

門を経験する。

いよいよ仮配属の部門が決ま

る。担当部門の基礎を学んで

いこう。

7月以降

本配属先決定

仕事内容を熟知していく期間。

仕事の効率やスキルを磨き、先

輩社員や仲間たちと共に成⾧し

よう!

早ければ3年くらいでお店の部門責任者に。その後は幹部に抜擢さ

れることも!

店 ⾧:お店を任される店⾧は会社を代表するマネージャー!

バイヤー:商品の仕入れを行うバイヤーは業界のステータス!

指 導 員:部門のエキスパートになって社員の教育係に!

販売本部:お店を仕切る本部の仕事はまさに営業のかなめ!

グロサリー部門での業務一例

入社後のながれ

ダイイチのホームページはこちらです→
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