
株式会社大山 住所 帯広市西11条南1丁目12-2
連絡先 0155-34-2222

企業概要

1年目 2年目 3年目以降

【2〜3年目】配送＋簡単な接
客・納品対応（信頼を築く）
商品の説明や納品対応など、お
客様と直接話す機会が増える
小さな質問対応や商品手配など
を通して“頼られる存在”に
自分で考えて動く力、段取り力、
チームワークも磨かれる

「君に聞けばわかる」と言っ
てもらえるように。

異動(4~5年程度)

【5年目以降】営業の中核
へ・後輩育成にも関わる
お客様からの信頼も厚くなり、
大型案件や新規対応も担当
後輩への指導やチームのまと
め役としての役割も担う
専門知識・人間力ともに、業
界のプロとして成長

将来像

商品を運ぶところから始まるこの仕事。
でも、それは単なる“配送”ではなく、信
頼と未来を運ぶ第一歩。
一歩ずつ経験を重ねながら、地域のお客
様から必要とされる営業へ、しっかり育
てていきます。

社会人1年目。仕事も人間関係も、ここから始めよう。

写 真

私たち株式会社大山は、十勝を支える“電気のプロ”たちに資材や機器を届ける専門商社です。電気がなければ、
照明も、冷暖房も、暮らしは止まってしまいます。そんな電気工事をする方々を支える「縁の下の力持ち」
になれるのが私たちの仕事です。難しい知識や経験は必要ありません。入社後は先輩が丁寧に仕事を教えて
くれますし、「元気な挨拶ができる」「素直に取り組める」——そんな気持ちを大切にしています。安心して
働ける地元の企業で、一緒に大きく成長していきませんか？

【1年目】配送業務で商品
と現場を知る（基礎づくり）
•先輩に同行しながら、倉庫で
の商品管理や配送業務を経験
•商品の名前・用途・扱い方を
少しずつ覚える
•お客様の会社や現場を訪れる
中で、関係性の大切さを知る
•社会人としてのマナーや基本
的なビジネススキルも習得

“体で覚える”仕事を通じて、

営業の土台ができていきます。

【3〜5年目】営業職へステッ
プアップ（提案・課題解決）
•既存のお客様を担当し、商品提
案や受注対応を行うように
•現場の声を聞き、より良い商品
やサービスを考える
•メーカーや仕入先と連携しなが
ら、幅広い提案も経験

“モノを届ける”から“価値を
提案する”仕事へ。

株式会社大山は、帯広を拠点に電気設備の専門商社として、地域のインフラを支えている会社です。
商品の知識や仕事の流れは入社後にしっかり教えるので、「社会人が初めて」という方でも安心してください。
先輩たちは面倒見がよく、質問しやすい雰囲気。仕事を通して人と関わる力、信頼を築く力も身につきます。
何年後かに「この会社に入ってよかった」と思える未来を、私たちはあなたと一緒に作りたいと思っています。


	スライド 1

